
Étudiant en M1 Software Engineering à l’EFREI Paris, je recherche un
stage de 5 mois dans ce domaine, de novembre 2025 à avril 2026.

RUBEN BENSAIS RUEDA

Email

Adresse

Téléphone
+33 6 51 35 42 73 

ruben.bensais--rueda@efrei.net

92 rue léon frot, Paris 75011,
France

CONTACT

HARD SKILLS

LANGUE

Langages : Python, Java, C, MATLAB,
JavaScript, TypeScript, HTML 5 / CSS 3
Systèmes : Windows, Linux, macOS
Cloud / DevOps / Réseaux : AWS,
Azure, VMWare, Wireshark,
Cisco Cybersecurity Essentials,
Docker
Data : MySQL, ETL, apprentissage
supervisé / non supervisé, NLP,
scikit‑learn, NumPy, matplotlib,
Power BI
Gestion de projets : Git / GitHub,
Microsoft Teams, Office 365, Canva

Français 

Espagnol

Anglais

DIPLÔMES ET FORMATION

PROJETS ACADEMIQUES ET PERSONNELS

Spécialités : Spécialités Maths - Physique - Nsi 
Lycée St Pierre Fourier - Paris

Baccalauréat général mention bien Juillet 2022

École d’ingénieur informatique , Master 1  Software Engineering

Formation ingénieur école française d’électronique et
d’informatique EFREI

2022-2027

Amélioration de mon anglais et approfondissement de mes
compétences dans un environnement international

Semestre à l’étranger MANIPAL University - Inde Aout-Décembre 2024

Bigdataflow
Clustering K-means sur données médicales en Python (pandas, NumPy, scikit-learn),
visualisation et interprétation des clusters (Matplotlib, Seaborn) pour segmenter la clientèle
et optimiser la prise de décision.

PROJETS PERSONNELS

Ticksy – https://www.instagram.com/ticksy.fr/ 
Service de conciergerie événementielle : billetterie premium, logistique, transport et
hébergement. Négociation, recherche et coordination avec organisateurs, lieux et
prestataires, puis accompagnement complet de l’expérience client (conseil
personnalisé, gestion des imprévus en direct). Résultat : plus de 150 personnes aidées
à décrocher la place pour l’événement de leurs rêves.

SOFT SKILLS

Autodidactie , Fast Learning
Communication , travail en équipe ,
adaptation, leadership
Organisation , Créativité
Détermination  , toujours atteindre
ses objectifs

Langue maternelle

Langue maternelle

B2 ( 800 TOEIC)

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES 

Stage commercial / Intérimaire conseiller de vente Lacoste
Accueil et conseil client, encaissement, merchandising et gestion
des stocks, participation aux animations commerciales.

2024

Stage Unité de recherche ENT (Excitabilité Nerveuse et
Thérapeutique)
Expérimentations sur l’excitabilité nerveuse, analyse de données EEG et
comportementales (Matlab, R, Excel, logiciel médical), rédaction de
rapport et support à la publication.

2023

Stage Marketing Digital et Growth Hacking
Conception de campagnes d’acquisition (emailing, landing pages),
optimisation SEO, suivi des KPI (Google Analytics) et recommandations pour
accroître la croissance.

2018

Developpement Web

Linkedin
https://www.linkedin.com/in/ruben-
bensais-rueda-077645251/

CENTRES D’INTÉRÊT

Sports : Judo, Course à pied
Musique / Mode 
Entrepreneuriat

Développement de sites web variés (marketplace éco-responsable, site vitrine de marque,
annuaire et plateforme d’informations pour commerces) avec conception front-end et back-
end.Gestion du déploiement, de la maintenance et de l’optimisation UX/UI pour garantir
performance et évolutivité.

Recherche Hospitalière
Recherche hospitalière en neurophysiologie avec des médecins : expérimentations sur 
l’excitabilité nerveuse et analyse de données EEG et comportementales (Matlab, R, Excel), 
rédaction de rapports et support à publication dans des revues médicales.

Dasheet – https://dasheet.net 
J’ai créé et développé de bout en bout une plateforme SaaS de gestion d’événements et
d’inventaire, adoptée par plus de 250 utilisateurs et référençant plusieurs milliers de
produits. Solution tout-en-un destinée aux particuliers et aux professionnels pour digitaliser
leur activité commerciale. (React / TypeScript, API tierces, base de données et hébergement
cloud)

PROJETS ACADEMIQUES

Auto‑entrepreneur 
Spécialisé dans la vente à distance : sourcing et sélection des articles, gestion des
stocks, traitement des commandes et expéditions. Négociation et suivi des
approvisionnements fournisseurs, relation client et fidélisation (conseils, gestion des
retours, SAV). Volume moyen : ≈ 200 produits vendus par mois.

https://www.linkedin.com/in/kais-laouiti/

